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SENSI

Sensi to rodzinna włoska winnica pochodząca z serca Toskanii,

której początki sięgają 1890 roku, kiedy to założyciel winnicy,

Pietro Sensi rozpoczął sprzedaż swojego wina na lokalnych

targowiskach. Z każdym pokoleniem wina Sensi zdobywały coraz

większą popularność i obecnie jest to największy producent win

toskańskich we Włoszech, a jego wina można znaleźć na całym

świecie. Najważniejszym winem SENSI jest Chianti, które stanowi

pierwowzór wielu klasyków wina. Cały asortyment zawiera

zarówno wina z certyfikatem pochodzenia IGT, DOC

jak również DOCG, które powstają z zachowaniem pełnego

szacunku do tradycji i zgodnie z obowiązującymi najwyższymi

standardami. Wina Sensi, dzięki najwyższej jakości mogą

poszczycić się wieloma nagrodami i uznaniem krytyków z całego

świata.

.Aby nie ograniczać się tylko do regionu Toskanii, firma

postanowiła stworzyć specjalną kolekcję „Collezione”, która

oferuje wina z najbardziej znanych włoskich szczepów winogron

pochodzących z najbardziej charakterystycznych regionów

winiarskich w całych Włoszech.

SENSI COLLEZIONE PINOT GRIGIO DELLE VENEZIE

Pinot Grigio IGT jest delikatnym białym wytrawnym winem

powstałym z gron szczepu Pinot Grigio z regionu Veneto,

słynącego z produkcji „włoskich klasyków”. Zachwyca jasnym

kolorem ze złotymi refleksami oraz aromatem dojrzałych

tropikalnych owoców z nutą brzoskwini, moreli oraz niuansami

miodu.


